	Коротнев Андрей Васильевич

Дата рождения: 22.02.1971

Семейное положение: женат, дочь, сын
Адрес: г. Новосибирск, Кольцово, Никольский пр-т 4-98.

Телефон: +7 913 914 1047

E-mail: Koi1251@mail.ru
 

	Цель: соискание должности в сфере управления маркетингом


	Профессиональные навыки

· отличные переговорные навыки;   
· знание и опыт эффективного применения маркетинговых инструментов;
· опыт успешной организации и проведения акций по продвижению групп товаров и поддержке продаж;
· отличное знание технологий розничных продаж, мерчендайзинга, владение методами стимулирования спроса; 

· способность быстро структурировать и анализировать большой объем информации.
Образование: 

	2007-2008
	Российский Государственный Университет Управления (г. Москва). Управление маркетингом

	2007-2008
	Университет Inholland (г. Амстердам)  Business Administration of Marketing 

	1988-1993
	Новосибирский Государственный Университет. 
Механико-математический факультет, специализация «Вычислительные системы»

	Дополнительное образование:

	2008
	BTL’Study  Сибирская конференция практического маркетинга

	2008
	RedMak. Семинар 7 навыков эффективных людей

	2007
	Центр Харизма. «Как привлечь клиента. Тактические средства маркетинга»

	2006
	B2You. Школа маркетолога. Курс повышения квалификации

	2000


	Новосибирская школа бизнеса. Курс «Эффективный менеджер» по программе 

MBA открытого университета Великобритании

	Опыт работы:   

	10/2008 – настоящее время
	Зет-Нск – новосибирская компания, занимающаяся производством настольных компьютеров, оптовой и розничной продажей компьютерной и цифровой техники, систем кондиционирования, бытовой техники.

	06/2009 – настоящее время


	Директор оптового направления

· реорганизация бизнес-подразделения, оптимизация бизнес-процессов и численности персонала;

· стратегическое планирование, бюджетирование, контроль исполнения бюджета; 

· ведение переговоров с ключевыми клиентами, участие в тендерах;

· управление продажами, прогнозирование, планирование и анализ продаж;

· управление персоналом, постановка целей и контроль выполнения. 

Результаты
· Сокращены нерентабельные направления деятельности, сокращены затраты. 

· Восстановлены кредитные отношения с поставщиками, разрешен кризис неплатежей.

· Внедрены новые формы работы с клиентами (факторинг, работа по заказным позициям, работа по котировкам и тендерам клиентов)

	10/2008–06/2009


	Директор по маркетингу 

· организация рекламных кампаний, PR-акций, Ведение переговоров с маркетинговыми службами вендоров и партнеров;

· развитие и продвижение интернет-сайта, интернет магазина; 

· стандартизация логобука;
· создание централизованной системы сбора и анализа маркетинговой информации, формализация процесса ценообразования;
· оптимизация работы розничных точек: построение системы мерчендайзинга, внедрение ассортиментных матриц; анализ структуры товарных запасов, сокращение неликвидных запасов.

	06/2002-10/2008
	«Компания Техносити»  - сеть розничных магазинов компьютерной и цифровой техники. Компания является официальным партнером Intel, Apple IMC Russia, авторизованной розничной сетью Canon, официальным дилером IBM, Casio, Philips, LG и Samsung. 

	8/2006– 10/2008


	Директор по маркетингу 

· создание отдела маркетинга, создание системы сбора и анализа маркетинговой информации;
· планирование и проведение исследований,  анализ рынка и прогнозирование;
· вывод на рынок существующих и перспективных ТМ, разработка новых продуктов/услуг;
· организация и проведение рекламных кампаний, выставок, PR-акций, анализ эффективности, развитие  интернет-сайта; 

· развитие взаимодействий с маркетинговыми службами производителей и партнеров;
· построение мерчендайзинга магазинов. 

	06/2002 –  08/2006


	Руководитель отдела закупок

· Номенклатурная и ценовая политика;
· Логистика, управление цепочкой поставок; 
Результаты: 
· Выбраны поставщики по номенклатуре различных ценовых секторов, организованы регулярные отгрузки,

обеспечено наполнение склада. 
· Организовано изучение и подготовка к продаже новинок рынка. 
· Построена система взаимодействия с маркетинговыми представительствами вендоров. 
· Обеспечена  материальная база роста объемов продаж сети.

	10/1999-6/2002
	Проект  «Silkyboard»: разработка программ для КПК, производство аксессуаров для КПК,  продажа продукции через Интернет-магазин

Администратор проекта
· Контакты с представителями заказчика

· Курирование производства

· Продвижение продукта в Интернет, отслеживание и анализ реакции пользователей

· Техническое и хозяйственное обеспечение проекта, общее руководство рабочей группой

Результаты: 
· продукт  «Silkyboard» получил высшую оценку «5 звезд» престижного сайта ZDNews, организован Интернет-магазин, продукция продавалась в США, Японии, Таиланде, России. 

	8/1998-10/1999
	Магазин «Квеста – Центр»,  г. Новосибирск                                                                                  

Директор

· Руководство магазином по продаже компьютерной техники, административная деятельность;
· Прием и обучение персонала

· Закупки и логистика, финансы

Результаты: 
· в ситуации экономического кризиса (1998) магазин выведен на стабильную прибыльность.  

	02/1994-08/1998

	«Компания Техносити», Новосибирск  - сеть розничных магазинов компьютерной и цифровой техники

Менеджер по продажам, руководитель технического отдела, руководитель финансового отдела,  руководитель магазина, руководитель отдела закупок.

	1992-1994
	Новосибирский институт программных систем

Инженер-программист, системный аналитик. Участвовал в проекте автоматизации системы материально-технического снабжения корпорации Алмазы России-Саха. 

	Дополнительные навыки и умения:

	
	Уровень владения компьютером:  MS Office, Visual Basic. FoxPro. MS Access. 1С Предприятие. 

Иностранный язык – английский 
Права категории «В». Личный автомобиль.

	
	Готов к командировкам.  Готов к переезду.
Рекомендации предоставлю по запросу.

	
	


